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PROJEKTETS BAGGRUND

Danmark er en ferende maritim nation, men nye globale krav til baeredygtighed ger det
nedvendigt at styrke den cirkulaere omstilling for at bevare konkurrenceevnen. LOOP Forum
samler hvert ar aktorer pa tveers af sektorer for at dele viden og skabe nye lasninger.

Efter to ars erfaringer med forskellige formater for den maritime sektor pa LOOP Forum, har vi
set starst effekt gennem fagligt steerke oplaeg og netveerk pa tveers af brancher. Derfor blev
der i 2025 med stette fra den Danske Maritime Fond afholdt et malrettet halvdagsseminar
med fokus pa cirkulzer skonomi, videndeling og nye samarbejder.

LOOP Forum har i samarbejde med Danske Maritime og Green Ship of the Future styrket
relevansen, sikret et aktuelt program med bred markedsfering i branchen.



PROJEKTETS FORMAL & AKTIVITETER

S

Seminaret pa LOOP Forum 2025 blev udviklet for at styrke den maritime sektors arbejde med cirkulzer omstilling.
Gennem et malrettet fagligt program, staerke partnerskaber og brede netvaerksmuligheder var ambitionen at
skabe et forum, hvor aktarer kan hente ny viden, blive inspireret og udvikle lasninger pa tveers af sektorer.

Formal:
At styrke kendskab og parathed til

cirkulzer omstilling i den maritime sektor.

At samle akterer fra hele den maritime
vaerdikaede og koble dem med lgsninger
og erfaringer fra andre industrier.

At skabe en platform for videndeling,
dialog og nye samarbejder, sa sektoren
kan bidrage til en mere bzeredygtig og
ressourceeffektiv fremtid.

Aktiviteter:
Udvikling af program
Research og taet partnerskab med Danske Maritime og andre aktgrer
sikrer relevante talere og et fagligt staerkt 3-timers program.

Markedsforing
Synlighed via sociale medier, LOOPs kanaler, Danske Maritime, Danske
Rederier, Green Ship of the Future samt malrettet kampagne i

ShippingWatch.

Gennemfgrsel af seminar

Afholdt pa LOOP Forums professionelle scene med fokus pa faglig
kvalitet - og med mulighed for, at deltagerne netvaerker og henter
inspiration pa tveers af LOOP-udstillingen og andre sektorer.



FORVENTEDE RESULTATER

Seminaret skal ikke kun skabe dialog, men drive reel bevaegelse mod en mere cirkulaer
maritim sektor. Resultaterne males bade pa fagligt niveau, deltagelse og nye relationer.

Forventede resultater:

Talere og deltagere
5-7 talere fra hele den maritime veerdikaede og min.
100 deltagere fra sektoren i seminar og netvaerk.

Nye partnerskaber
Styrket netvaerk og samarbejder - bade inden for den
maritime branche og pa tveers af industrier.

Hoj faglig kvalitet

Et program, der @ger viden om cirkulaere
forretningsmodeller og inspirerer til konkrete naeste
skridt mod cirkulzer transition.

Succeskriterier:

Et steerkt, aktuelt og inspirerende program pa heijt fagligt
niveau.

Pget kendskab til potentialet i cirkulzer gkonomi i den
maritime sektor.

At samle vaerdikaeden og skabe dialog og videndeling pa
tvaers.

Et seminarformat, der i endnu hgjere grad end tidligere
fremmer aktiv dialog mellem talere og deltagere.



ET STARKT FAGLIGT PROGRAM

09.15 - 09.20 Welcome and Introduction to the day

09.20 - 09.40 How Circular Business Models Can Create Value in the Maritime Industry
Hanna Tormanen, Senior Innovation Advisor, Nordic Innovation

09.40 - 10.50 Initiatives, Challenges and Leanings from Shipping and Maritime Industry
Mikael Karlsson, Head of Business Development, Northern Marine Group/Stena

Isabeau Zahm, LCA Specialist, MAN Energy Solutions

Kim Scheibel, Customer Futurist, Hempel

Dorthe Mejlvang, Global Head of Provisions, Safety and Consumables, Maersk
Anne-Mette Elsborg, CEO, PJ Circular Engineering

10.50 — 11.00 Short Break

11.00 — 11.20 Collaborative Circularity — Unlocking Value Together in the Maritime Sector
Henrik Hvid Jensen, Industry Managing Partner, DXC Technology

11.20 - 12.10 Discussion: Creating Value through Circular Economy Principles — the Challenges, Potential Solutions,
and Operational and Business Model Transformations Required

12.10 - 12.15 Recap. and next steps
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The problem
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_CITATER (HVAD ER DET BEDSTE VED DETTE FORUM?)

“Getting inspiration from other companies in the same field”
“People were so open to engage”

“Discussion with experts after presentations”

“Availability of so many companies”

“New knowledge, thoughts and new connections”
“Networking with different companies and organisations”

“Getting to know other companies”
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